
أعــــلــــنــــت شــــركــــة كــــيــــو بــــيــــرق لـــاســـتـــثـــمـــار 
الــعــقــاري عــن بــدء أعــمــال التسويق والبيع 
ــارة عن  ــبـ ــو عـ فـــي بــــاكــــورة مــشــاريــعــهــا وهــ
ــة وشــــقــــق خـــاصـــة  ــيـ ــدقـ ــنـ شــــقــــق ســـكـــنـــيـــة فـ
يــتــم تــطــويــرهــا فــي جــزيــرة الــلــؤلــؤة والــتــي 
ستكون تحت إدارة شــركــة الفورسيزونز 

العالمية لتشغيل وإدارة الفنادق.
 وقد صرح السيد بسام العكر المدير العام 
لــشــركــة كــيــو بـــيـــرق لــاســتــثــمــار الــعــقــاري 
عــن هـــذا المـــشـــروع بــطــوابــقــه الــتــســعــة عشر 
: إن هـــذه الــشــقــق المــفــروشــة بالكامل 

ً
قـــائـــا

ضـــمـــن مـــعـــايـــيـــر الـــفـــورســـيـــزونـــز الــعــالمــيــة 
ــة بـــحـــريـــة فـــريـــدة  ــ ــــالـ ســـتـــكـــون لـــديـــهـــا إطـ

الــفــاخــرة على  وستكون عنوانا للمعيشة 
الواجهة البحرية. وسيتمكن قاطنو هذه 
الــشــقــق مــن الاســتــمــتــاع بجميع الــخــدمــات 
ــائــــل  المــــتــــاحــــة ووســ نــــجــــوم  الـــخـــمـــس  ذات 
ــذا المــبــنــى ومــنــهــا عــلــى وجــه  الـــراحـــة فـــي هـ
ــخـــاص  ــلــــي الـ الــــخــــصــــوص الــــشــــاطــــئ الــــرمــ
والـــــحـــــصـــــري، بــــالإضــــافــــة إلــــــى حـــمـــامـــات 
السباحة الداخلية والخارجية التي لديها 
ــانــــات تــــوفــــر الـــخـــصـــوصـــيـــة والــــراحــــة  ــابــ كــ
لــلــيــاقــة البدنية  وصـــالـــون تجميل ومــركــز 
مـــع خـــدمـــات الــســبــا المــمــيــزة مـــن جــاكــوزي 
وغـــــرف الـــبـــخـــار والـــخـــدمـــات المــتــخــصــصــة 
للأطفال من الأنشطة الإبداعية والتعليمية 
والــتــرفــيــهــيــة. كــمــا ســيــســتــمــتــع الــقــانــطــون 
والزوار بتجربة فريدة من الأطباق العالمية 

المقدمة من المطاعم والمقاهي التي ستكون 
ــذا المــبــنــى، بــالإضــافــة لاســتــطــاعــة  ضــمــن هـ
المستثمرين المــاك إعــادة تأجير عقاراتهم 
الـــفـــورســـيـــزونـــز بــعــوائــد  ــــال إدارة  مــــن خـ
مــالــيــة مــجــزيــة، ومـــن المــتــوقــع الانــتــهــاء من 
تــطــويــر هـــذا المـــشـــروع بــنــهــايــة عـــام 2022، 
ــاف الــســيــد الــعــكــر إن مـــشـــروع بــهــذا  ــ وأضــ
إلــى وكيل محلي  النوع والفخامة يحتاج 
لديه القدرة على التسويق والبيع ولذا وقع 
اختيارنا على السادة جست ريل استايت 
لمــا لــديــهــا مــن خــبــرة فــي الــتــعــامــل مــع مثل 
هذه المشاريع وما لديها من قاعدة بيانات 
من المستثمرين المهتمين بمثل هذا المنتج. 

من جهته صرح المهندس ناصر الأنصاري 
رئــيــس مجلس إدارة جــســت ريـــل استايت 
ــيـــو بــيــرق  ــة كـ ــكــــره الـــعـــمـــيـــق لـــشـــركـ عــــن شــ
ــاري لمـــنـــحـــهـــم أعــــمــــال  ــ ــقـ ــ ــعـ ــ لـــاســـتـــثـــمـــار الـ
التسويق والبيع الحصري لهذا المشروع 

الراقي والفريد من نوعه بالمنطقة. 
وصـــرح الأنــصــاري بــأنــه سيتم طــرح عدد 
ــة بــالــكــامــل  ــفـــروشـ مــــحــــدود مــــن الـــشـــقـــق المـ
مــن اســتــوديــو وشــقــق بــغــرفــة نـــوم واحـــدة 
وغــرفــتــين وثــــاث غــــرف نــــوم وبــنــتــهــاوس 
بـــشـــل حــــصــــري لـــلـــبـــيـــع. وســـتـــكـــون صــالــة 
ــة بــــالــــشــــركــــة جــــاهــــزة  ــ ــاصـ ــ ــخـ ــ الــــــعــــــرض الـ
لاســتــقــبــال المــســتــثــمــريــن المــهــتــمــين بــشــراء 
أيــام  هــذه الشقق الفندقية الخاصة طيلة 
الأســــبــــوع. كــمــا يــمــكــن لمــــاك هــــذه الــشــقــق 
اســــتــــثــــمــــار شـــقـــقـــهـــم مـــــن خـــــــال وضـــعـــهـــا 
تحت إدارة الفورسيزونز ليتم تأجيرها 
والحفاظ عليها والاستفادة من ذلك ضمن 
مــعــايــيــر وشـــــروط يــتــم الاتـــفـــاق مـــع إدارة 

الفندق عليها. 
وأضــــاف إن الــســوق الــعــقــاري المــحــلــي بــدأ 
بــالــتــوجــه إلـــى الــشــقــق المــخــدومــة أي التي 
تــقــوم إحـــدى الــشــركــات الــعــالمــيــة بــإدارتــهــا 
ــدد مــن  ــ ــــى عــ ــك إلــ ــ وتــشــغــيــلــهــا ويــــرجــــع ذلــ
ــا الــــعــــائــــد المـــــــادي  ــهــ ــمــ ــن أهــ ــ الأســـــــبـــــــاب، مــ
للماك فــي حالة إسنادها لمشغل الفندق 
ــفـــاظ عــلــيــهــا كــمــا يمكن  لــتــأجــيــرهــا والـــحـ
للمالك استرجاعها خال فترة يتم الاتفاق 

عليها مع شركة الإدارة والتشغيل.

خدمات اعلانية26
الأحد 9 رجب  1442 هـ 21 فبراير 2021 م  العدد 11938

سفينة سهيل لوسيل 

في مقر وزارة الثقافة والرياضة.. د. ميسر صديق:
تدشين أول كتاب متخصص
 في مجال التثمين العقاري

استطاع الدكتور ميسر صديق أن يطور خبراته في مجال التقييم العقاري إلى 
المستوى الدولي على مــدى 25 سنة خبرة في مجال الاستثمار العقاري بكافة 
نــشــاطــاتــه وأعــمــالــه مــن مــعــارض عــقــاريــة متخصصة وتــكــويــن مــحــافــظ محلية 
الــدولــة وخــارجــهــا وتقييم  الــعــقــارات داخـــل  ودولــيــة وإدارة مجموعة كبيرة مــن 
الــعــديــد مــن الــعــقــارات وغــيــرهــا مــن الــنــشــاطــات الــعــقــاريــة المختلفة، حيث تشرف 
الخبير الــعــقــاري الــدولــي الــدكــتــور ميسر صــديــق العضو المــؤســس بــالاتــحــادات 
الــدولــيــة ICREA – NAR – FIABCI – AURD ورئــيــس مجلس إدارة  الــعــقــاريــة 
مجموعة إبهار للمشاريع ونائب رئيس الاتحاد الدولي لاقتصاديين والاداريين 
ــــي – مملكة هــولــنــدا – بـــأن يــثــري المــكــتــبــة الاســتــثــمــاريــة  بــــدول الاتـــحـــاد الأوروبــ
والإداريـــــة بــصــدور كــتــابــه الــجــديــد لــهــذا الــعــام أثـــر التقييم الــعــقــاري فــي حماية 
الـــذي تــم تدشينه بمقر وزارة الثقافة والــريــاضــة يوم  الــعــقــاريــة،  الاســتــثــمــارات 
الثاثاء الماضي 16 فبراير الجاري بحضور الأستاذة مريم الحمادي مدير عام 
الملتقى القطري للمؤلفين والسيد صالح غريب العبيدلي مدير البرامج بالملتقى،  
وقد أهدى الدكتور صديق الكتاب إلى شعب قطر الحبيب وللمقيمين المهتمين 
بــاكــتــســاب الــثــقــافــة والمــعــرفــة لــطــرق التقييم والــتــثــمــين الــعــقــاري الآمـــن للوصول 
بهم إلى الاستثمار العقاري الناجح وكذلك لكافة الراغبين في استثمار رؤوس 
أموالهم في استثمارات عقارية فعالة وناجحة، حيث يهدى هذا الكتاب لشعوره 
أن قطر وفرت له كافة السبل العلمية سواء في المجال الميداني أو العلمي وأراد 
أن يــرد هــذا الــدعــم وهـــذا العطاء مــرة أخـــرى إلــى أهلها الــكــرام وشبابها الــواعــد 
بمستقبل باهر، فعلى كل مقيم عدم احتباس أي علم يكتسبه بل عليه نشره لتعم 
الفائدة على كل المهتمين بتحصيل العلم والمعرفة، والذي طلب من جهات داخلية 
وأجنبية ترجمة هذا الكتاب إلى اللغة الإنجليزية، ويعتبر الكتاب إضافة كبيرة 
إلــى المكتبة العربية المتخصصة في مجال الاستثمار العقاري وروافـــده، حيث 
الــذي يٌطرح في مجال التقييم والتثمين العقاري  يعد الكتاب الأول المتخصص 
ويتناوله في الوطن العربي بكافة التفاصيل والطرق العلمية المتخصصة دولياً 
ومحلياً، ويؤكد الدكتور ميسر صديق أن تاريخ ظهور الاحتياج إلى علم التقييم 
العقاري منذ أكثر من 50 عاما وذلــك لوجود تقديرات خاطئة من داخــل البنوك 
والمؤسسات التمويلية في الولايات المتحدة الأمريكية التي أدت إلى خسائر عن 
استرداد قيمة التمويات والقروض التي بدأت فى الدول الأوروبية وأمريكا ثم 

الدول العربية.

الشركة تركز على تسيير العمل بشكل آمن

سهيل للخدمات البحرية توزع أرباحاً بنسبة 5 %

¶ خلال تدشين الكتاب الجديد

جست ريل استايت الوكيل الحصري للتسويق والمبيعات

كيو بيرق تعلن عن باكورة مشاريعها في جزيرة اللؤلؤة

أعــلــنــت شـــركـــة ســهــيــل لــلــخــدمــات الـــبـــحـــريـــة، عــن 
ــوزيــــع أربـــــــاح نـــقـــديـــة بــنــســبــة %5 مــــن الــقــيــمــة  تــ
الاســمــيــة لــلــســهــم أي 50 درهـــمـــا لــلــســهــم الــواحــد 
المنتهية في 31 ديسمبر 2020،  المالية  السنة  عن 
ــيـــة المـــتـــعـــلـــقـــة بــجــائــحــة  ــالـ ونــــظــــراً لـــلـــظـــروف الـــحـ
كــوفــيــد – 19 وطــبــقــاً لــلــشــروط المــنــصــوص عليها 
ــمـــرات  فـــي بـــروتـــوكـــول عـــــودة الـــفـــعـــالـــيـــات والمـــؤتـ
والاجتماعات الموصى بها من قبل وزارة الصحة 
)4( لعام 2020  رقــم  التعميم  العامة، وبــنــاء على 
إدارة  التجارة والصناعة –  الــصــادر من وزارة  م 
الشركات، عقدت شركة سهيل للخدمات  شــؤون 
الـــرابـــع  ــنـــوي  الـــسـ اجـــتـــمـــاعـــهـــا  الـــبـــحـــريـــة ش.م.خ 
للسنة المالية 2020م مساء الاثنين الماضي، بمقر 
الشركة ببرج قطر - منطقة الدفنة - عبر الإنترنت 
لــلــســادة  أتـــاح  مــمــا    Microsoft Teams بــبــرنــامــج
المــســاهــمــين الـــحـــضـــور بــبــث مــبــاشــر والاســـتـــمـــاع 
الــســيــد رئــيــس مــجــلــس الإدارة ومــنــاقــشــة  لــكــلــمــة 
المدرجة في جدول أعمال الاجتماع،  الموضوعات 
ــاء مــجــلــس  ومـــــن جـــانـــبـــهـــم حـــضـــر الــــســــادة أعــــضــ

التجارة  الإدارة بشخصهم، وحضر ممثل وزارة 
الــشــركــات بشخصه،  إدارة شـــؤون  والــصــنــاعــة – 
كــمــا حــضــر مــمــثــل شــركــة مــورســتــيــفــنــز وشــركــاه 

محاسبون قانونيون بشخصه. 
ــور المـــســـاهـــمـــين  ــة تـــســـجـــيـــل حــــضــ ــيــ وقــــــد تـــمـــت آلــ
إلكترونياً بنجاح حتى اكتمل النصاب القانوني 

ألــقــاهــا رئــيــس مجلس  الجلسة بكلمة  وافتتحت 
الــســيــد مــحــمــد خــلــيــفــة عــبــدالــلــه   - الــشــركــة  إدارة 
ــادة، عـــبـــر فــيــهــا عــــن وافــــــر شـــكـــره وتـــقـــديـــره  ــ ــسـ ــ الـ
ــبــــاد المـــفـــدى  لـــحـــضـــرة صـــاحـــب الـــســـمـــو أمـــيـــر الــ
الله ورعاه  آل ثاني حفظه  الشيخ تميم بن حمد 
البلد  الــامــحــدود للحفاظ عــلــى هــذا  الــدعــم  عــلــى 
المــعــطــاء فـــي شــتــى المـــجـــالات، كــمــا تــقــدم بالشكر 
ــــي أعـــضـــاء  ــلـــى ثـــقـــتـــهـــم فـ ــمـــين عـ ــلــــســــادة المـــســـاهـ لــ
السير  الإدارة مع تمنياته بالتوفيق في  مجلس 
ــادة فــــي كــلــمــتــه  ــســ ــاء بـــالـــشـــركـــة، وقـــــال الــ ــ ــقـ ــ والارتـ
الــعــالــم  فـــجـــأة واجــــــه   ،2020 مــــــارس   11 فــــي  ــه  ــ إنـ
العالمية WHO يصف  إعاناً من منظمة الصحة 
الجديد بأنه جائحة عالمية   COVID-19 فيروس
وبــعــد فــتــرة وجــيــزة، شــهــد الــعــالــم أزمـــة صحية - 
اقــتــصــاديــة غــيــر مــســبــوقــة أثــــرت عــلــى الاقــتــصــاد 
العالمي تأثيراً شديداً مما أدى إلى اضطرابات في 

العرض والطلب. 
ــاح الــشــحــن خــاصــة خــال   وبــالــتــالــي ضــعــفــت أربــ
النصف الأول من عام 2020 بسبب إغاق الحدود 
 COVID ــبــــارات ــتــ الـــجـــوي واخــ الــســفــر  وتــعــطــيــل 
ومـــتـــطـــلـــبـــات الـــحـــجـــر الـــصـــحـــي إلـــــى آخــــــره الــتــي 

التخطيط  بــدورهــا سببت ضغوطا شديدة على 
السفن. لتشغيل 

ــفـــادة مـــن هــــذه الأحــــــداث إلــى  ــتـ ــا الاسـ وهـــنـــا قـــررنـ
جانب الهدوء الناتج عن أنباء التطوير المحتملة 
كــــورونــــا – COVID 19 – هــنــا  ــيــــروس  فــ لـــلـــقـــاح 
ــن إنـــهـــاء  ــي أكـــتـــوبـــر 2020 مــ الـــشـــركـــة فــ تــمــكــنــت 
الــثــامــنــة سهيل لوسيل  اتــفــاقــيــة شـــراء سفينتها 
اليابان، وحمولتها تقدر  سنة بناءها 2007 في 
بحوالي86,041 طن بسعر 36 مليون ريال قطري 
أي 9,85 مــلــيــون دولار أمــريــكــي، وفـــي تــاريــخ 25 
نوفمبر 2020 أسلتمنا - سهيل لوسيل، وأضاف 
السوق المضطربة،  "بالرغم من حالة  أنــه  الــســادة 
نركز على تسيير العمل بشكل آمن، مربح ومتنام 
فــبــنــهــايــة شــهــر ديــســمــبــر 2020 ســجــلــت الــشــركــة 
صافي ربح يقدر بنحو 7,75 مليون ريال قطري، 
مـــلـــيـــون دولار   2,4 بــلــغــت  الـــتـــي  الـــخـــســـائـــر  ــم  ــ رغـ
أمريكي خال الستة أشهر الأولى من عام 2020"، 
ــزال شـــركـــة ســهــيــل  ــ ــقـــول بـــأنـــه لا تـ وهـــنـــا يــمــكــن الـ
البحرية تلعب دوراً تنافسياً متميزاً  للخدمات 
في ربط السوق المحلي بالسوق العالمي في مجال 

النقل البحري غير النفطي.

¶ محمد خليفة السادة 
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Commercial Bank handles over 2 million contactless taps a month
SACHIN KUMAR 
THE PENINSULA

Commercial Bank’s digital inno-
vations have become popular 
among its customers. The bank 
handles over 2 million 
contactless taps every month, 
said a senior official of the bank 
in a virtual roundtable 
discussion.

During the discussion with 
media persons, Amit Sah, EGM 
– Head of Retail Banking, Roya 
Khajeh, AGM – Head of Cards 
and Payments, and Martin 
Andrew Leong, AGM – Retail 
and Consumer Banking, dis-
cussed at length Commercial 
Bank’s digital strategy, cus-
tomers’ response, and the 
overall  transformation 
achieved.

Commenting on Com-
mercial Bank’s digital lead-
ership, Amit Sah emphasized on 
the Bank’s major role in setting 
new trends in the market, to the 
extent that the whole market 
keeps on adapting to the inno-
vative products Commercial 
Bank (CB) launches. 

“Our focus has been on cre-
ativity and innovation, driven 

by enhanced value for cus-
tomers. This has helped 
adoption rates grow dramati-
cally. It is today entirely possible 
for customers to complete all 
their banking engagements, be 
it simple or complex, through 
digital mediums, at a time and 
place of their convenience,” said 
Sah.

Though Commercial Bank 
has always strived to stay ahead 
of the curve in digital inno-
vation, COVID-19 has 

accelerated its momentum and 
has changed the scope of how 
people bank and use digital 
services. 

Roya Khajeh said that “while 
technology used to be con-
sidered as complementary, it has 
become now an integral part of 
every customer’s banking 
system.” Supporting her 
statement, Khajeh commented 
on the large success the CB con-
tactless ecosystem has achieved, 
“the Bank handles over 2 million 

contactless taps every month.” 
Highlighting the innovative 

approach of the Bank in trans-
actional banking, the three 
speakers briefed about CB’s 
latest payment options which 
touch almost every aspect of 
customers’ lives, such as: Tap 
N’ Pay, remote mobile payment 
using CB Pay for Merchants, QR 
code payment, and many more.

Answering an important 
question about Commercial 
Bank’s cybersecurity standards, 

Sah stated: “The safety of our 
customers’ data is paramount. 
We are constantly upgrading 
our cyber security and fraud 
detection capabilities and will 
continue to do so at all times.”

Discussing the innovation 
of customer relationships, 
Martin Leong explained how 
Commercial Bank, like many 
global banks, is expected to 
offer a digital banking service 
that is safe, secure, reliable. 

He added, “technology is not 

our primary focus, it is always 
our customers. We simply use 
technology to make our cus-
tomers’ lives easier in both 
transactional banking as well 
as more complex financial 
needs such as wealth planning, 
personal borrowing and inter-
national share trading.”

Replying to the question by 
The Peninsula about bank’s 
strategy for expansion of 
branches, Sah explained how 
branches are still an integral 
part of the Bank’s focus on cus-
tomers and confirmed that 
there would be no decrease in 
the number of branches. In fact, 
a slight increase as the Bank 
reshaped the layouts, designs, 
locations of branches, to suit the 
needs of the customers. 

The discussion highlighted 
the single-minded vision of the 
Bank to excel in customer expe-
rience and how the Bank uses 
technology to fulfill this vision. 
“We are certain there are more 
exciting developments still to 
come as the Commercial Bank 
team pushes the boundaries of 
excellence, in a digital, yet very 
personal way,” said the bank in 
a statement.

Amit Sah (centre), Roya Khajeh (right), and Martin Andrew Leong, discussing Commercial Bank’s 
digital strategy and other plans during the virtual roundtable discussion. 

Our focus has been on creativity 

and innovation, driven by 

enhanced value for customers. 

This has helped adoption rates 

grow dramatically. It is today 

entirely possible for customers 

to complete all their banking 

engagements, be it simple or 

complex, through digital 

mediums, at a time and place of 

their convenience

Amit Sah

EGM – Head of Retail Banking

QICCA issues 77 arbitration awards within 2 years
THE PENINSULA — DOHA

 
Qatar Chamber’s Qatar Inter-
national Center for Conciliation 
and Arbitration (QICCA) has 
issued as many as 77 arbitration 
awards and 11 mediation cases 
between 2018 and 2020, QICCA 
Board Member for International 
Relations Sheikh Dr Thani bin 
Ali Al Thani has said at a 
webinar organised by the 
Kuwaiti Arbitration Association 
on Saturday. 

Speaking during the event, 
Sheikh Thani added that the 
State of Qatar is witnessing a 
great boom in arbitration field, 
especially with the issuance of 
the Civil and Commercial Arbi-
tration Law. 

He reiterated that alter-
native means for solving dis-
putes such as arbitration and 
mediation have become the 
best option in settling com-
mercial disputes, especially in 
light of the mega projects being 
implemented for the devel-
opment of the State’s infra-
structure or for the preparations 
of hosting the World Cup 2022.

He added that companies in 
GCC states enjoy various 
options when resorting to arbi-
tration, whether through 
national arbitration centers, the 
GCC Arbitration Center, or ICC 
Arbitration Court.

The webinar, which was 
presided over by Ghada Al 
Mujalham, Board Member for 
International Relations at the 
Kuwaiti Arbitration Association, 
was aimed at introducing the 

roles and objectives of QICCA.
Asked about the duration 

taken by QICCA to settle a 
dispute, Sheikh Thani said that 
it depends on the cooperation 
between parties, stating that it 
takes six months to a maximum 
of a year in case of cooperation 
of parties.

He added that QICCA has 
signed 16 agreements with GCC, 
Arab and foreign arbitration 
centers.  Due to the 

precautionary measures related 
to the COVID-19 pandemic, the 
center has also adopted elec-
tronic arbitration, where it has 
received many requests for 
online arbitration and issued 20 
arbitration awards during the 
precautionary measures 
relating to the pandemic.

Outlining the roles played 
by QICCA, Sheikh Thani indi-
cated that it plays several roles 
in the dissemination of arbi-
tration culture among com-
panies in Qatar and organising 
introductory seminars and con-
ferences on arbitration, as well 
as preparation of arbitrators 
and holding training pro-
grammes for legal students at 
Qatar University.

Sheikh Thani invited par-
ticipants of the webinar and 
legal researchers to partic-
ipate in the upcoming publi-
cation of Qatar Chamber’s Al 
Multaqa Magazine, which will 
be a special issue for arbi-
tration and includes articles 
and materials relating to arbi-
tration, trade, investment and 
contracts.

Sheikh Dr Thani bin Ali Al Thani, QICCA Board Member for International 
Relations during the webinar recently. 

IPA Qatar to hold virtual event 
on latest real estate reforms 
THE PENINSULA — DOHA

To navigate the unprecedented 
property ownership opportu-
nities now available to inter-
national investors and indi-
viduals in Qatar, the Investment 
Promotion Agency Qatar (IPA 
Qatar) is organizing a special 
virtual event titled ‘Spotlight on 
Qatar’s Real Estate Market 
Reforms’ tomorrow. The event 
will be held in collaboration 
with the Ministry of Justice 
(MoJ), the Ministry of Munici-
pality and Environment (MME), 
Qatari Diar, United Devel-
opment Company (UDC), and 
Sotheby’s International Realty.

Talks of anticipated growth 
in Qatar’s real estate market 
have been intensifying fol-
lowing the issuance of the 
Council of Ministers’ Decision 
No. (28) of 2020 on the own-
ership and use of real estate in 
the country, which scaled up 
eligible properties geographi-
cally and introduced a range of 
sought-after privileges to real 

estate investors for the first 
time.

With the participation of 
industry experts and officials 
from relevant institutions, the 
event will discuss the recent 
game-changing reforms and 
provide participants with an 
overview of Qatar’s value prop-
osition in the real estate 
market. 

Key presentations by both 
ministries, Qatari Diar and UDC 
will also highlight various real 
estate investment opportunities 
across the country.

In addition, Sotheby’s Inter-
national Realty – world-
renowned luxury property 
expert and one of the largest 
real estate agencies in Qatar – 
will be sharing its insider’s per-
spective on the market’s devel-
opments and an outlook on its 
future. 

The event will conclude 
with a lively panel discussion 
to shed more light on the recent 
reforms and answer the audi-
ence’s questions on the topic.

S’hail declares 5% cash dividend
THE PENINSULA — DOHA

S’hail Shipping and Maritime 
Services held its 4th Annual 
General Meeting online on 
February 15 at its head office 
in West Bay, Doha. 
 Due to the COVID-19 
pandemic, Mohamed Khalifa 
Al Sada, Chairman and 
Managing Director stated, “the 
prolonged lockdown of global 
economy adversely shocked 
the supply and demand 
resulting in weak freight 
earnings particularly during the 
first half of 2020”. Closing of 
borders, disruption of air travel 
and COVID tests / quarantine 
requirements caused severe 
strains on planning operation 
of the ships.

Taking advantage of weak 
market and asset prices 
coupled with the news of likely 
development of vaccines in 
2020-21, the company in Oct-
2020 bought its eighth ship – 
“S’hail Lusail”, 2007 built in 

Japan, 86041 dwt bulk carrier 
at about QR36m partly 
financed by Qatar Devel-
opment Bank.

Al Sada said that, “even as 
market was in turmoil, the 
company’s strategy was fully 
focused in operating its 
business safely, profitably and 
with prospects of growth.” He 

said, “thanks to the able 
guidance of the Board and 
excellent performance of the 
operating team, the FY2020 too 
turned out to become a prof-
itable year”. With the decla-
ration of 5 percent cash div-
idend at the AGM, the company 
since its inception in Dec-2016 
has every year distributed div-
idends now totalling about 
QR51.5m.

Along with Rajiv Pal, CEO;  
Al Sada said, “Barring any 
further disruptions due to 
COVID, the market in 2021 and 
2022 looks promising more 
boosted by the prediction of 
ship supply growth trailing 
demand growth”. Now, with a 
fleet of eight dry bulk carriers 
aggregating to about 570k dwt, 
S’hail has learnt not only to 
safely navigate through 
troubled waters since its 
inception in 2016 but also 
responsibly grow to create 
meaningful value for all its 
stakeholders.

THE PENINSULA — DOHA

With the Chinese New Year 2021, 
it’s time to get more focused and 
determined on things that really 
matter, such as your health. 
Huawei is here to help with great 
ease thanks to its cloud services, 
its range of smart products and 
an inter-connected ecosystem 
that brings it all together.

For instance, you can go for 
a run, hit the gym, go swimming 
or do any physical activity and 
rest assured, your Huawei Watch 
GT 2 Pro Moon Phase Collection 
resting on your wrist will keep 
track of it all. This way, you have 
a solid record of your progress 
and you can also keep an eye on 
how well you did overall. 

Once recorded, it automat-
ically updates on Huawei Health 
on your smartphone, the Huawei 
Mate 40 Pro for instance, and 
now you are able to keep proper 
track of everything as you make 
your way towards your fitness 
goal. Most of us even like to have 
a little music while we work out, 
which is where smart audio 
devices like the Huawei 
FreeBuds Pro comes in for an 
immersive audio experience 
with dynamic active noise can-
cellation to ensure that you are 
in the zone at all times! 

By having every product and 
service connected under one 
ecosystem as a part of the 
Huawei Seamless AI Life, users 
can enjoy a more connected 
experience especially in eve-
ryday scenarios and changes 
how things are done with the 
help of shared data and more 
interactions. 

On top of this, all the devices 
from Huawei are connected 
under one Huawei ID. This 
allows access to all of the cloud 
services from multiple registered 
devices, making it easier to view 
data, have preferences shared 
and even allowing for customi-
zation through Huawei Themes. 
This basically means that all of 
your devices are connected and 
all your data is shared between 
them, making using multiple 
devices a whole lot easier. 

Make the decision this 
Chinese New Year to get 
healthier, which can be done 
with a change in lifestyle and an 
overall change in your fitness 
regime. Keeping the themes of 
diligence, persistence and 
honesty close at heart, commit 
yourself to a new and healthier 
life and you can do it all with 
Huawei’s range of connected 
devices and service at your 
disposal. 

ICT spending 
to reach $9bn 
by 2024

FROM PAGE 1

The pandemic accelerated 
the implementation of digital-
ization strategies in Qatar’s 
financial marketplace.

Nadim Najjar, Managing 
Director, Middle East and 
Africa, Refinitiv, an LSEG 
(London Stock Exchange 
Group) business, said: 
“Although this funding per-
formance indicates signifi-
cantly slower FinTech 
adoption in the region, it is 
also a sign of substantial 
untapped potential, espe-
cially in the Gulf. Key 
drivers for FinTech solu-
tions in the Gulf include 
above average GDP per 
capita, high internet and 
online payment penetration, 
as well as shifting consumer 
preferences away from tra-
d i t i o n a l  f i n a n c i a l 
institutions.”

The number of global 
deals has been in steady 
decline since the final quarter 
of 2019 indicating larger 
funding rounds in more 
mature FinTechs. 

The average deal size for 
2020 has increased to $21.5m 
compared to $15m in 2019. 
Around 72 funding rounds 
were recorded during the 
first nine months of 2020 
compared with only 70 for 
the same period in 2019 as 
investors increasingly place 
larger bets on a smaller 
number of players. 

The US is by far the 
largest funding market for 
FinTech investments , 
making up 51 percent of VC-
backed investments in 2019, 
followed by 20 percent by 
Asia and 19 percent by 
Europe.

Qatari German Medical Devices Company
obtains over QR30m supply orders
QNA — DOHA

The Qatari German Medical Devices Company, 
a Qatari shareholding company, said that it 
obtained contracts and direct supply orders 
from the local and international market, worth 
more than QR30m, in January 2021 which will 
be reflected positively on the financial state-
ments for the coming period.

In a statement, the company noted its 
keenness to apply the principle of disclosure 
and transparency to share the achievements 
with the company’s shareholders and investors, 
to inform them of the efforts made by the 
company to achieve its strategic goals adopted 
by the Board of Directors which resulted in 
reducing its operating losses and its general 
and administrative expenses by 35.89 percent 
in the third quarter of 2020 compared to the 

same period of 2019.
The disclosure and transparency policy 

comes in the frameworks of providing the 
information requested by the Qatar Financial 
Markets Authority and other regulatory author-
ities, or as requested by the stakeholders at the 
appropriate time and in the manner that 
enables the information seeker to make his 
right decision, the matter that regulates the 
dealings of insiders in the securities issued by 
the company or any company of its group, and 
works to avoid conflicts of interest and limit it 
and to achieve public benefit under the concept 
of fair investment in the market.

Qatari German Medical Devices Company 
was established in 2000 and listed on the Qatar 
Stock Exchange in 2002 with an authorized 
capital of QR115,500m, and with negotiable 
shares of 114,633,750.

Huawei begins Chinese New
Year inspiring consumers
to live healthier lifestyles

Al Sada said that, “even as 

market was in turmoil, the 

company’s strategy was 

fully focused in operating its 

business safely, profitably 

and with prospects of 

growth.” He said, “thanks to 

the able guidance of the 

Board and excellent 

performance of the 

operating team, the FY2020 

too turned out to become a 

profitable year”. 


